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STRATEGIC ALLIANCES
IN BUSINESS

( Onsite — 2 hari

Tren dunia bisnis dalam mengantisipasi risiko dan ketidakpastian sedang berubah ke arah partnership
sebagai alternatif dari merger & akuisisi. Aliansi dibentuk untuk menghadapi globalisasi serta
transformasi bisnis dengan memperhatikan juga isu lingkungan dan sosial, menuju pada penciptaan
nilai bagi stakeholder.

Tujuan Pembelajaran

Dengan program ini peserta akan dilengkapi dengan:

- Pengetahuan untuk identifikasi dan analisa berbagai opsi aliansi

- Keterampilan menggunakan model analisa yang disesuaikan dengan masing-masing
kondisi aliansi yang ada

- Kapabilitas untuk menetapkan kebutuhan aliansi berdasarkan isu strategis dengan berfokus
pada optimalisasi nilai perusahaan

- Pengetahuan untuk melaksanakan aliansi strategis sesuai kondisi strategis perusahaan.

Cakupan Pembelajaran

Hari1l

- Kasus Kecil yang Nyata dan diskusi

- Pengantar Strategic Alliances (SA)

- Alat Manajemen Risiko & Pengukuran untuk SA
- Bawa pulang Kasus Komprehensif Harvard / Ivey

Hari 2

- Diskusi tentang Kasus Harvard
- Akses Kembali Kasus Kecil

- Joint Venture



Metode Pembelajaran

- Kuliah

- Diskusi Interaktif

- Studi Kasus

- Simulasi Komputer Interaktif
- Negosiasi Aktual

Peserta

- President Director

- Executive Director

- Managing Director

- Business Development Officer

- Financial Controller

- Senior Marketing Officer

- Corporate Secretary and Legal Officer

- General and Functional Senior Manager

Selasa - Rabu
08:00 - 16:00 WIB

6-7 Agustus 2024

Konsultan

Ida adalah praktisi bisnis yang memiliki keahlian dan minat
yang kuat dalam topik rategic Controlling, Enterprise Risk
Management, International Business Finance, Strategic
Controllership, Strategic Finance, Financial Restructuring,
Valuation, dan Corporate Finance. Dia mendedikasikan Investasi
waktunya untuk mengajar dan memfasilitasi berbagai
program pembelajaran di bidang Financial Management, < Rp 7.500.000,- >

Operation Management, serta menangani berbagai proyek

IDA JUDA P . . . i
konsultasi tingkat tinggi dan speaking engagements di Subject to 11% VAT.
beberapa seminar publik nasional di Indonesia dan luar
negeri.
Early Bird:

e Potongan Investment Fee sebesar 10%
untuk pembayaran sebelum H-5 program
berjalan.

*Subject to availability

o Untuk corporate partnership, silahkan
hubungi Business Partnership Officer kami
di +62-811-1991-1168 (Telepon/Whatsapp)

we fit rather than fix




